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Et eksempel… 



 



 



Eksempel 



….flere eksempler 

• Ferielejligheder 

• Bed and breakfast 

• Gårdbutikker 

• Kurser 

• Vildtopdræt 

• Jagt 

• Hestepension, Hospice 

• Lagerudlejning 

• Boligudlejning 

• Håndværk 

• Besøgsgård 

• Festlokaler 

• Snerydning/saltning 

• Ejendomsservice/adm. 

• Bryghus 

• Eventmager 

• Teambuilding 

• Ismejeri 

• Cafe/restaurant 

• Detailfodersalg 

• Fiskesøer 

• Golffodboldbane 

• Western Range 

• Labyrinter 

• Højværdiprodukter 

• Naturpleje 



Bedriftens indtjeningsområder 

• De traditionelle 

– Planteavl 

– Husdyr 

– Maskinstation 

• Det nye  

– Anderledes udnyttelse af 

• eksisterende bygninger 

• eksisterende maskiner  

• eksisterende viden 

 



Tendenser 

• Associerede virksomheder (Supl. Indtj. ?) 

– Udlejning til bolig, lager, kontor, mindre 
produktion 

– ”Gårdbutik” direkte salg af egne og andres 
produkter 

– Festlokale, events 

– Ferielejligheder 

• Grøn sektor (Hovedindtjening ?) 

– Sne, vej, grønne arealer 



Grøn sektor 

• Stigende udlicitering 

– Kommunalopgaver 

– Private virksomheder 

– Boligselskaber 

• Eksempler på opgaver 

– Fejning, sne, grønne arealer, pladser  

• Udliciteringsregler 

– Kvalificering og konkurrence (samarbejde) 



Hvad der bliver det næste ? 

• ? 



Se mulighederne 

• Vær bevidst om at landbrug og landmænd 
står for noget, som er eftertragtet: 

– Fysiske rammer og omgivelser 

– ”Historien” 

– God plads 

• Tag større ansvar for ”slutproduktet” 

– Afsætning fremfor ”afdisponering” 

– Se kunden i øjnene 

 



Se på egne muligheder 

• Hvilke ressourcer er til rådighed? 

– Beliggenhed og adgangsforhold 

– Adskillelse mellem privat og erhvervsområde 

– Bygningernes karakteristika 

• Store/små/kolde/opvarmede lejemål 

– Natur og miljø 

• Jagt/events 

– Maskiner og bemanding 

• Græs/sne/vej 

– Arbejdsrytmen 

 

 



Interesser 

• Hvad interesserer jeg mig for?  

– Personlig involvering 

– Gæster på gården 

– Udlejning 

– Events 

– Jagt/vildtopdræt 

– Heste 

– Maskiner 

– Serviceydelser (privat/offentligt) 

 



Evner og forudsætninger 

• Hvad er jeg god til?  

– Kompetencer? 

– Erfaringer? 

– Udvikling? 

– Drift? 

– Marketing? 

 



Økonomiske overvejelser 

• Investeringsbehov? 

• ”Big Bang” eller løbende udvikling? 

• Supplement eller hovedindtægtskilde? 

• Løbende fast eller lejlighedsvis indtægt? 

• Kontrakter og vilkår? 

• Myndighedsgodkendelser? 

• Marketing? 

• Samarbejdspartnere/underleverandører? 

• Fakturering og betaling? 



Vær ekstra opmærksom på 

• Prisen 

– Start ikke for lavt 

• Netværk og samarbejde 

– Find nye venner – også uden for landbruget 

– Samarbejde giver styrke 

• Du behøver ikke at gøre alt selv 

– Se ikke dig selv som en begrænsning 

– Brug gode eksisterende løsninger (udlicitering) 

 

 



Fremtiden 

• Begrænsninger i landbrugets rammevilkår 

– Stimulerer interessen for alternativ indtjening 

• Markedet er der 

– Landmænd og landbrug er ”interessante” 

– Udlicitering bliver mere og mere udbredt 

• Tallene viser at det kan betale sig 

– Landbrug med alternativ indtjening klarer sig 
rigtig godt 

• Sikre ”liv på landet” 

 



 
Spørgsmål og debat ! 
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